Energieversorger evd sieht Zukunft in Elektromobilitat

-> INTERVIEW evd-Geschaftsfiihrer Rudolf Esser (iber den Anstieg der Gaspreise, Biogas aus Chorweiler und Elektromobilitat als Zukunftszweig

Herr Esser, die evd erhiht die Gasprei-
se ab 1. Juli um zwolf Prozent, was
sind die Griinde fiir diesen recht krif-
tigen Preissprung?

Rudolf Esser Seit einem dreiviertel
Jahr beobachten wir bei Rohol und
Kohle eine steigende Preistendenz.
Verschérfend hinzu kommen welt-
wirtschaftliche Ereignisse wie in
Nordafrika, Nigeria oder natiirlich

Japan. Der Trend ldsst sich an den *

Tankstellenpreisen ablesen. Von
dieser Entwicklung kénnen wir uns
als evd nicht entkoppeln.

Welche Moglichkeiten riumen Sie den
evd-Kunden ein, dennoch zu sparen?
Esser Das ist sehr individuell. Sparen
kénnen Kunden durch das Online-
Angebotder evd, dann miissen Gas-
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Rudolf Esser:
bleiben in Dormagen.”

bezieher die Rechnungen per E-
Mail beziehen und den Zahlerstand
per Internet mitteilen. Auferdem
gibt es Kombiprodukte von Strom
und Gas, die giinstiger sind.

Wie sieht es mit Festpreisangeboten
aus?

Gesamtvolumens

Esser Wir entwickeln spezielle Ange-
bote, obwohl das derzeitige Preisni-
veau hoher liegt. Die Kunden kon-
nen sich darauf verlassen, dass die
Preise bis zum Jahresende nicht er-
hoht werden.

Die evd soll kiinftig durch eine Bio-
gasanlage in Worringen mit Wirme
beliefert werden. Wie weit sind die
Planungen?

Esser Der erste Spatenstich fiir die
Anlage der RheinEnergie, Koln, soll
schon in Kiirze erfolgen. Wir rech-
nen damit, dass die Anlage um den
Jahreswechsel 2011/ 2012 fertig ge-
stellt ist. Die Warme, die wir in das
Heizwerk Siid in Hackenbroich ein-
speisen, wird etwa ein Drittel des
ausmachen;

auch Strom wird aus dem Block-
heizkraftwerk geliefert.

Apropos griine Energie - nach Fukus-

« hima wird dariiber viel diskutiert ...

Esser Wir bieten seit Jahren ein Oko-
stromprodukt an, wir betreiben ein
Pilotprojekt im Bereich Mikro-
BHKW. Wir beschéftigen uns auch
mit Elektromobilitét, fiir konkrete
Aussagen ist es noch zu friih. Es ist
eine groRe Aufgabe, die Infrastruk-
tur fiir die E-Mobilitédt herzustellen.
Marktfahige Produkte gibt es jetzt
noch nicht.

In Vergleichsportalen gibt es Anbieter,
die giinstiger sind als die evd. Wie
iiberzeugen Sie Kunden nicht zu wech-
seln?

Esser Bei den Vergleichsportalen
muss man immer sorgféltig hin-
schauen. So gibt es viele Anbieter,
die Energie nur gegen Vorkasse lie-
fern. Die evd engagiert sich vielfal-
tig in Sport, Kultur und sozialen Be-
reichen. Beispiel: Wir haben gerade
ein groRBes JugendfuBballturnier
unterstiitzt. Wir haben ein Kunden-
forum vor Ort mit individueller Be-
ratung. Das alles wiirde ein Online-
Anbieter niemals machen. Wir sind
Arbeitgeber auch fiir viele Unter-
nehmen vor Ort, wir sichern 24
Stunden Bereitschaftsdienst, die
Uberschiisse bleiben in Dormagen.
Das wissen viele Kunden zu schit-
zen.

Jens Kriiger fiihrte das Gesprach.



